1.2. Результаты макроэкономической деятельности

Макроэкономика использует обобщенные показатели развития экономики. В своем анализе она оперирует такими переменными  как цена, количество, стоимостные показатели. При этом практически все показатели, характеризующие состояние национальной экономики даются в денежной оценке. Поэтому возникает проблема измерения этих показателей. Во многом это связано с тем, что при рассмотрении макроэкономики мы абстрагируемся от конкретного товара и имеем дело со всей совокупностью производимых в национальной экономике  благ. Результаты макроэкономической деятельности проявляются в таких показателях как экономический рост, который существует как досрочная тенденция увеличения объема производства; уровень занятости и безработицы в стране; уровень инфляции. 

1.2.1 Экономический рост

Важной проблемой макроэкономики является оценка дохода и объема производства в рамках национальной экономики. Она осуществляется  с помощью понятия валового национального продукта (ВНП), под которым понимают стоимость производимых товаров и услуг за определенное время в национальной экономике. Он измеряется в текущих ценах или в ценах базового периода. ВНП, измеренный в текущих ценах, называется номинальным ВНП и определяется по формуле:
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где p1  - цена продукта текущего периода времени,

      q1 – объем производства продукта в текущем периоде времени.

ВНП, измеряющийся в ценах базового периода, называется реальным ВНП:
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где p0  - цена продукта в базовом периоде времени,

      q1 – объем производства продукта в данном периоде времени.

Реальный ВНП позволяет устранить влияние изменения цен при оценке валового национального продукта, произведенного в стране. Значение номинального и реального ВНП для базового года совпадает. Для расчета ВВП в постоянных ценах используются следующие методы: 

- дефлирование с помощью индексов цен (Фишера, Паше, Ласпейраса),

- двойного дефлирования для расчета в постоянных ценах добавленной стоимости. Этот метод состоит в последовательном дефлировании сначала выпуска, а затем промежуточного потребления.

- метод экстраполяции показателей базового периода с помощью индексов физического объема.

- метод переоценки по элементам затрат.

Сопоставление реального и номинального ВНП позволяет получить значения дефлятора ВНП:
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Дефлятор ВНП позволяет устранить различие в ценах и применяется в качестве показателя, характеризующего  изменение уровня цен в экономике. Например, если мы примем 2005 год в качестве базового года, то развитие экономики, в которой производится пять товаров, будет характеризоваться следующими результатами (см. табл.1.1)

Таблица 1.1 Развитие национальной экономики

	Товар
	2004
	2005
	2006
	2007

	
	цена
	объем
	цена
	объем
	цена
	объем
	цена
	объем

	А
	0.15
	40
	0.25
	40
	0.30
	40
	0.30
	45

	B
	5.00
	5
	5.20
	6
	6.00
	6
	6.50
	8

	C
	2.00
	20
	2.00
	25
	2.50
	25
	2.75
	30

	D
	0.80
	30
	0.85
	35
	1.00
	40
	1.20
	40

	E
	1.40
	15
	1.50
	16
	1.50
	20
	1.60
	20

	ВНП ном.
	116
	144.95
	180.5
	228

	ВНП реал.
	124
	144.95
	156.1
	176.85

	Дефлятор
	93.5
	100
	115.62
	128.92

	Темп роста ВНП ном.
	100
	124.96
	155.60
	196.55

	Темп роста ВНП реал.
	100
	116.89
	125.89
	142.62


Применяются при оценке изменения ВНП процентные измерения. Статистика использует показатели темпа роста и темпа прироста ВНП:
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В нашем примере в качестве точки отсчета мы взяли 2004 год и фактические данные за последующие годы рассчитывали относительно данного года.

Различают фактический и потенциальный объем ВНП. Фактический объем ВНП – это то количество продукции, которое произведено в данный период времени с помощью имеющихся факторов производства. Потенциальный объем ВНП – это тот объем производства, который может быть достигнут при наиболее эффективном способе использования имеющихся ресурсов (при полной занятости всех ресурсов).

Существование потенциального и фактического ВНП привело к необходимости введения понятия «разрыв  ВНП»:
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Он показывает, в какой мере недоиспользуется производственные факторы и к каким потерям ВНП это приводит.

Важным показателем экономического роста является объем производства на душу населения. Обычно он измеряется в реальных ценах. Реальный ВНП на душу населения определяется по формуле:
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Измеряется рост реального дохода на душу населения за определенный период времени:
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Экономический рост представляет собой увеличение объема производимых товаров и услуг. Измеряется экономический роста темпами роста или прироста ВНП. Более точная оценка достигается за счет измерения ВНП в постоянных ценах и на душу населения. 

Экономический рост может осуществиться за счет более полного использования факторов производства или за счет лучшего использования существующих факторов производства и лучшей технологии. Поэтому можно говорить об экстенсивном и интенсивном типе экономического роста. Экстенсивный тип экономического роста предполагает использование большего количества ресурсов. Интенсивный тип экономического роста осуществляется за счет лучшего использования существующих ресурсов.
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Рис. 1.1 Экономический рост

Процесс экономического роста порождает важные эволюционные изменения в структуре экономики. По крайней мере, в растущих экономиках отчётливо прослеживается общая “модель развития”:

1) Снижение доли сельскохозяйственного сектора в объёме выпуска и занятости. Это объясняется тем, что производительность аграрного сектора быстро растёт. Одно и то же количество продуктов может быть произведено с использованием меньшего количества рабочей силы. К тому же, с ростом дохода на душу населения доля потребительского спроса на сельскохозяйственные товары резко сокращается, т.к. пища – предмет первой необходимости, а не роскошь. Снижение доли расходов на продукты питания с ростом душевного дохода известно под названием закона Энгеля.

2) Рост доли промышленности в начале, т.к. на начальных стадиях промышленный сектор быстро расширяется, потом его доля достигает своего пика и начинается её постепенное уменьшение. 

3) Непрерывное увеличение доли сферы услуг.

4) Урбанизация (концентрация населения в густонаселённых, относительно крупных регионах). Она является следствием снижения доли аграрного сектора и процветания индустрии.

5) Агломерация (концентрация промышленных производств в одном месте). Экономия издержек, получаемая благодаря близости к другим фирмам, известна под названием эффекта агломерации.
6) Ускорение научно-технического прогресса.

Экономический рост представляет собой долгосрочную тенденцию. Это означает, что в краткосрочном периоде наряду с ростом объема производства возникает ситуация падения объема производства. Фактически это означает, что экономика развивается циклически. Под экономическим циклом понимают следующие друг за другом подъемы и спады уровней экономической активности продолжительностью более года. Цикл охватывает несколько лет. Каждый цикл проходит в своем развитии 4 этапа. Промежуток времени между двумя одинаковыми состояниями экономики определяет продолжительность цикла. 

Для характеристики экономической конъюнктуры чаще всего используют динамику ВНП или уровень загрузки производственных мощностей. Следует учесть, что некоторые показатели развития экономики опережают стадию цикла. А некоторые запаздывают по отношению к стадии цикла.

Таблица 1.2 Показатели экономической активности 

	Опережающие
	Совпадающие
	Запаздывающие

	Средняя продолжительность рабочей недели;

Среднее число отработанных сверхурочных часов;

Число вновь создаваемых предприятий;

Число новых строительных контрактов;

Изменения в запасах продукции;

Индексы фондового рынка;

Прибыль корпораций;

Изменение денежной массы.
	Объем ВНП;

Объем произведенной продукции в промышленности;

Уровень безработицы;

Личные доходы;

Цены производителей;

Ставка рефинансирования Центрального банка;

Заявки на рекламу.
	Численность безработных сроком более 15 недель;

Расходы на новые предприятия и оборудование;

Удельные расходы на заработную плату;

Средний уровень ставки процента;


В зависимости от того, как изменяется значение экономических параметров в ходе конъюнктурного цикла, они делятся на проциклические (растут при подъёме, снижаются при спаде), антициклические ( растут при спаде, снижаются при подъёме)  и ациклические (связь с фазами цикла отсутствует).

Проциклические переменные: совокупный выпуск, занятость, прибыли корпораций, скорость обращения денег, ставка процента (в шоках предложения), цены (в шоках спроса), ставка процента и цены (в шоках фискальной политики), цены (в шоках монетарной политики). Слабая согласованность с циклом проявляется у уровня производства товаров повседневного спроса и добычи полезных ископаемых, цен на продукцию сельского хозяйства и природные ресурсы и у долгосрочной ставки процента.

Антициклические переменные: запасы готовой продукции и факторов производства, незавершённое производство, уровень безработицы, уровень банкротств, ставка процента (в шоках монетарной политики).

Ациклические переменные: уровень импорта и экспорта, количество реальных денег в обращении.

В трактовке этапов цикла есть несколько подходов. В соответствии с первым, предложенным К. Марксом и Г. Хаберлером, выделяют:

- кризис, означающий сокращение объемов производства, падение доходов, занятости, массовое разорение предприятий;

- депрессию, на которой прекращается падение объема производства и экономика характеризуется низким уровнем активности; 

- оживление, на этой стадии начинается увеличение объема производства, которое достигает предкризисного значения; 

- подъем, на этой стадии наблюдается рост объема производства сверх предкризисного.

В соответствии со вторым подходом выделяют: 

- пик – достигается максимальный объем производства и начинают расти запасы нереализуемой продукции (точки 3 и 6 на рис.13.2); 

- спад – наблюдается падение объемов производства (отрезок между точками 3 и 5); 

- низшая точка – падение объема производства прекращается ( точки 1 и 5); 

- подъем – наблюдается рост объема производства (отрезок между точками 1и3, 5 и 6).
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Рис. 1.2 Экономический цикл
Экономический цикл по-разному влияет на различные отрасли народного хозяйства. В период экономического кризиса практически не подвержены циклическим колебаниям отрасли, связанные с производством товаров повседневнего пользования (продукты питания). Более глубокие изменения происходят в отраслях, производящих товары долгосрочного пользования. Самые глубокие падения производства в отраслях, которые производят средства производства. Это связано с тем, что предприятия, производимые товары народного потребления, в предвиденье экономического кризиса сокращают свои заказы на оборудование. 

Экономический цикл в последнее время подвержен определенным изменениям, связанным с научно-техническим прогрессом. Это проявляется в том, что глубина падения объема производства является небольшой и происходит сглаживание и размывание цикла по времени.

Выделяют несколько видов экономических циклов, которые имеют разные причины, продолжительность, глубину и последствия. 

Существуют малые циклы (циклы Китчина).  Продолжительность этих циклов 2 – 3 года. Они вызываются неравномерностью обращения оборотного капитала и, прежде всего, запасов готовой продукции. У предприятий растут незапланированные запасы произведенной продукции, в результате чего ощущается нехватка средств для пополнения оборотных средств и предприятия вынуждены сворачивать производство. Это сказывается на работе смежных предприятий. поставляющих сырье, материалы, комплектующие изделия. Все это вызывает падение объема производства в экономике в целом. После восстановления запасов продукции в запланированных объемах предприятия вновь увеличивают объемы производства и это служит толчком для роста национальной экономики.

Большие циклы экономики (циклы Жуглара). Их продолжительность 8 – 13 лет. Они вызываются особенностями воспроизводства основного капитала. Массовое обновление основного капитала дает толчок для роста заказов предприятиям машиностроения и по цепочке всей национальной экономики. Рослее того, как большая часть предприятий обновила свои фонды, заказы на оборудование падают и это стимулирует кризис в экономике. В ХХ веке средний срок службы основного капитала составлял примерно 8-13 лет, что и определяло продолжительность цикла.

Строительные циклы (Циклы Кузнеца) (17 – 23 года). Они вызываются неравномерностью строительства жилья. Существует временной разрыв между потребностью в жилье и расходами на его строительство. С учетом того, что существует определенная периодичность численности появления нового поколения, вступающего в активную трудовую деятельность, обусловленная последствиями мировых войн,  то потребность в жилье меняется в зависимости от темпов роста численности населения. Большая численность населения, вступающего в трудоспособный возраст, дает дополнительные заказы на жилье и всех необходимых для этого товаров. Это позволяет экономике увеличивать темпы развития и наоборот.

Вековые циклы (циклы Кондратьева). Они охватывают период 55 – 60 лет. Объясняются закономерностями развития НТП. Кондратьев выделил 3 цикла. К настоящему времени  зафиксировано пять циклов длинных волн:

1) Подъём в конце XVIII века, спад до середины XIX века. Причины: промышленная революция, развитие ткацкой, химической и металлургической промышленности, организация международных отношений.

2) Подъём в середине XIX века, спад до конца XIX века. Причины: изобретение таких вещей, как автомобиль, телеграф, пароход и др.

3) Подъём в конце XIX века, спад до конца 40-ых годов XX века. Причины: изобретение аэроплана, двигателя внутреннего сгорания, развитие монополий.

4) Подъём с конца 40-ых XX века, спад до 70-80гг. XX века. Причины: расцвет монополий и государственное регулирование монополий, появление ТНК (Транснациональных корпораций).

5) Подъём с 70-80гг. XX века, спад продолжается по сегодняшний день. Причины: расцвет ТНК, интеллектуализация производства.

Й. Шумпетер объяснил существование длинных волн в экономике. Главная причина – внедрение базовых нововведений. Они происходили периодически. В тот момент, когда существовавший ранее набор продуктов полностью заполняет рынок, то дальнейшее развитие производства может осуществляться только за счет замены выбывших из потребления товаров, так как существующая технология не дает возможности произвести какой-либо принципиально новый продукт, то рынок характеризуется стабильностью и незначительными темпами расширения. Применение новых базовых нововведений вызывает бурный рост производства в передовых отраслях, что стимулирует экономический рост и структурную перестройку экономики. По мере того, как рынок все больше заполняется, в экономике нарастает кризисная ситуация, которая требует создания новых перспективных рынков, дающих возможность самовозрастанию капитала. Каждое такое расширение меняет не только объемы производства, но и механизм функционирования всей экономики.

Наряду с экономическим циклом существуют нецикличные  колебания в экономике. К ним относят: 

а) сезонные колебания, которые объясняют особенности сезонных и климатических условий характерных для АПК и туризма.

б) структурные кризисы, связанные с изменением спроса на отдельные виды продукции (энергетический кризис, аграрный кризис и т.д.).

Структурные кризисы имеют ряд особенностей, отличающих их от обычных экономических циклов:

1) Носят затяжной характер, охватывая несколько экономических циклов;

2) Охватывают одну отрасль или несколько, непосредственно связанных друг с другом;

3) Являются результатом частичных нарушений пропорций в народном хозяйстве, выражающихся в перепроизводстве продукции отдельных отраслей или в дефиците этой продукции;

4) Структурные кризисы выступают, как кризисы перепроизводства и связаны с относительным избытком производственных мощностей в отдельной отрасли или они являются кризисом недопроизводства и выражаются в нехватке производственных мощностей;

5) Структурный кризис не обязательно сопровождается сокращением производства; о нем могут свидетельствовать низкие или нулевые темпы роста.

Примером структурного кризиса является энергетический кризис. Дешевая нефть в 60-е – начале 70-х годов привела к диспропорциям мировой экономики. С одной стороны рос спрос на нефть и нефтепродукты в силу невысокой цены, с другой стороны предложение было ограничено ввиду невыгодности разработки новых месторождений. Кризис разразился в 1973 года и проявился резком росте цены на нефть. А это в свою очередь отрицательно сказалось на развитии отраслей потребляющих нефтепродукты. Определенным выходом явилась реализация программы энергосбережения, которая позволила к середине 90-х годов сократить энергоемкость национальных экономик развитых стран. Но до конца проявление кризиса преодолеть не удается.

За последние 20 – 25 лет в мире структурные кризисы наблюдались в сфере сырья, черной и цветной металлургии, судостроении, продовольствии, валютных отношения.

Переплетение циклических и структурных кризисов свидетельствует с одной стороны о противоречивости воспроизводства основного капитала, а с другой стороны о том, что они создают основу и предпосылку для дальнейшего развития экономики.

в) трансформационный кризис, связанный с изменением механизма функционирования экономики,  с переходом экономики от командно-административной экономики к рыночной экономике. Этот процесс усугублялся хаосом и неуправляемостью, которые неизбежно сопровождали крушение старого строя. Одновременно требовалось время для создания предпринимательской среды, в которой производители имеют ресурсы, власть и мотивацию для осуществления экономической перестройки своих фирм. Продолжительность и глубина кризиса зависят от объективных факторов и политической воли руководителей страны.

1.2.2 Безработица 

Другим результатом макроэкономической деятельности является безработица. К безработным, в соответствии с подходом Международной организации труда, относят тех лиц трудоспособного возраста, которые не имеют работу, предпринимают активные поиски работы и готовы приступить к ней в любое время. Она возникает, если предложение труда превышает спрос на труд. Уровень безработицы определяется путем деления безработных на общую численность рабочей силы.

Безработица существует в различных формах:

1) фрикционная. Она вызывается тем, что часть рабочей силы не устраивают условия труда, уровень зарплаты и т.д. Поэтому они увольняются. Для того чтобы найти более выгодную работу необходимо время, в течение которого они считаются безработными. Данный вид безработицы носит кратковременный характер, так как работники находят работу по своей специальности. 

2) структурная. Она вызвана изменениями в структуре народного хозяйства. Возникает в результате снижения спроса на продукцию данной отрасли. Причиной структурной безработицы может быть НТП, который вызывает изменения в технологии производства и структуре занятости, порождает несоответствие между структурой спроса на рабочую силу и структурой предложения рабочей силы по профессионально-квалификационным характеристикам. Структурная безработица требует значительных затрат времени и усилий  для приобретения новой специальности, т.к. квалификация потерявших работу может оказаться недостаточной для новой работы. Структурная безработица считается объективным условием  существования рыночной экономики и способствует постепенному ее развитию; 

3) циклическая (конъюнктурная) безработица. Она вызвана экономическими кризисами в стране. В результате этого совокупный спрос на товары и услуги оказывается слишком малым по сравнению с совокупным предложением. Предприниматель сокращает производство и увольняет часть своих рабочих. Безработица носит вынужденный характер. Чтобы избавиться от нее нужно стимулировать экономический рост. 

	Рабочая сила

	Работающие 
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Рис. 1.3 Движение рабочей силы

Безработица также бывает явная и неявная (скрытая). Скрытая форма безработицы характеризуется тем, что человек числится на работе, но, по независящим от него причинам, не может быть занят полный рабочий день или полную рабочую неделю. Она характерна для слаборазвитых стран с избыточным населением и преобладанием традиционных технологий, и стран с активным государственным регулированием рынка труда.

Существует несколько теорий существования  безработицы. 

Первая сформулирована в рамках классической теории. Согласно данной теории безработица существует в результате высокой зарплаты. В результате этого предложение труда превышает спрос на труд, т.к. предпринимателю не выгодно нанимать большое количество дорогой рабочей силы. Представители классической теории утверждают, что безработица носит добровольный характер. К этому выводу они пришли на основании того, что люди не желают работать за более низкую зарплату.  Предлагают для борьбы с безработицей снижать зарплату, так как в этом случае  предложение труда сократится, спрос увеличится и безработица исчезнет. 

Кейнсианская теория утверждает, что безработица существует в результате низкого спроса со стороны потребителей на товары и услуги. В результате этого у предпринимателя отсутствуют стимулы для расширения производства и занятости. Безработица носит вынужденный характер. Чтобы бороться с ней, необходимо увеличить совокупный спрос. Этого можно добиться за счет роста расходов государства, увеличения доходов населения, увеличения инвестиции в экономику.

       Синтетическая теория утверждает, что безработица существует в результате недостатка информации и немобильности рабочей силы. Это проявляется в том, что люди не располагают информацией о состоянии всех сегментов рынка труда. Немобильность рабочей силы проявляется в том, что субъекты нуждаются в определенных затратах времени и средств, чтобы получить новую профессию или переехать на новое место жительства. Кроме того, существует определенная психологическая преграда на пути переезда или получения новой профессии. С этой точки зрения безработица носит временный и структурный характер. Это проявляется в том, что безработица характеризует только отдельные сегменты рынка труда, в то время как на других сегментах спрос превышает предложение рабочей силы. В целом же общее предложение труда соответствует общему спросу на труд. Для борьбы с безработицей предлагается улучшить информированность рабочей силы о состоянии рынка труда,  создать центры переподготовки и переквалификации рабочей силы.

Марксистская теория утверждает, что безработица является врожденной чертой капитализма. Это вызвано тем, что капитал в погоне за прибылью повышает органическое строение производства, вытесняя тем самым труд машинами. Для того чтобы устранить безработицу, марксизм предлагает устранить капитализм как экономическую систему.

В экономической литературе существуют понятие полной занятости или естественного уровня безработицы. Понятие «естественный уровень безработицы» введено Фридманом. Он определил его как “уровень, который обосновывается системой уравнений общего равновесия по Вальрасу…”. Естественный уровень безработицы соответствует долгосрочному равновесию экономики. В краткосрочном периоде уровень безработицы может отличаться от естественного уровня безработицы,  это влияет на изменение заработной платы. Это такое состояние в экономике, когда существует только фрикционная и структурная безработица или безработица, сопровождающаяся не ускоряющимся темпом инфляции. Ситуация полной занятости достигается в том случае, когда все, кто хочет работать при данных условиях найма находят себе работу. Считается, что она соответствует безработице в 5.5-6%.

Безработица оказывает негативное воздействие на микро и на макроуровне.

На уровне макроэкономики влияние безработицы на объем ВНП получило название закона. Оукена. Согласно ему фактический уровень безработицы, превышающий естественный уровень безработицы на 1 процентный пункт, вызывает падение ВНП на 2 процентных пункта по сравнению с потенциальным объемом производства. Он отражает зависимость между рынком труда и рынком товаров. Данную зависимость можно изобразить в виде формулы:
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 – фактический ВНП; 
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 – потенциальный ВНП; 
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 – фактический уровень безработицы; 
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 – естественный уровень безработицы.

Задача государства на рынке труда заключается в том, чтобы не подорвать рыночный механизм, а дополнить его, смягчив негативные аспекты рынка, существование безработицы. Это связано с тем, что существует зависимость между уровнем безработицы и состоянием экономики, выражаемая рядом Фибоначчи: безработица до 5% свидетельствует о процветании и подъеме экономики, 5-8% - о спаде, 13-21% - об остром кризисе, 21-34% - крахе существующей системы. 

По форме участия государства в регулировании рынка труда можно выделить следующие методы: 

1. законодательно-правовые; 

2. социально-экономические (льготное кредитование и налогообложение, бюджетная политика и т.д.); 

3. административные (регламентация порядка заключения трудовых договоров, продолжительность рабочего времени и т.д.); 

4. организационные (создание инфраструктуры рынка труда); 

5. идеологические (разъяснение и обоснование политики занятости, достижение оптимального сочетания интересов работников и нанимателей);

6. социально-психологические (воздействие на личностные отношения и связи, возникающие в трудовых коллективах).

В зависимости от области воздействия различают меры прямого и косвенного воздействия государства на решение проблемы занятости. Меры прямого воздействия (административно-законодательные) осуществляются путем реализации государственных программ, направленных на решение отдельных, специфических  проблем на различных сегментах рынка труда. Меры косвенного влияния (экономические) направлены на поддержание или изменение условий хозяйствования и предполагает использование макроэкономических средств воздействия на население и фирмы, представляющие собой льготное кредитование и налогообложение, бюджетную политику, стимулирующую предпринимателей сохранять и создавать рабочие места. 

Воздействие на рынок труда может быть пассивным и активным. К пассивным формам относят выплату пособий по безработице и создание системы социального страхования, то есть правительство снижает остроту проблемы мерами финансовой поддержки безработным. В экономической теории выплату пособий по безработице рассматривают как стабилизатор уровня заработной платы, так как безработные не будут соглашаться на любую работу с низкой зарплатой.

Важное значение в рамках обеспечения занятости отдается государственным службам занятости. Они:

- анализируют, прогнозируют спрос и предложение труда, информируют о конъюнктуре рынка труда

- ведут учет свободных рабочих мест и граждан, обращающихся по вопросам  трудоустройства;

- информируют граждан и работодателей о возможностях получения работы и об обеспечении рабочей;

- оказывают помощь гражданам в выборе подходящей работы; оказывают услуги в профессиональной ориентации, организуют профессиональную подготовку и переподготовку в специальных учебных центрах;

- обеспечивают регистрацию безработных и выдают пособия по безработице;

- разрабатывают программы занятости; 

            - распоряжаются фондом занятости.

 В рамках активной политики государство воздействует на предложение и спрос рабочей силы, с тем, чтобы создать новые рабочие места или сохранить уровень занятости на предприятиях.  В условиях усиления неравновесия на рынке труда и проблемы занятости, государство стремится сократить предложение труда через сокращение рабочего времени, увеличение продолжительности школьного образования, расширение дневной формы обучения, увеличение продолжительности отпуска по уходу за ребенком, увеличение ежегодных отпусков.

Воздействие на спрос на рабочую силу представлено такими мерами, как 

· создание новых рабочих мест на предприятиях государственного сектора; 

· организация общественных работ; 

· субсидирование предприятий, создающих или сохраняющих рабочие места; 

· льготное налогообложение прибыли предприятий, направляющих часть прибыли на расширение производства; 

· кредитование предприятий на льготных условиях; 

· льготный режим обеспечения материальными ресурсами; п

· редоставление гарантий сбыта продукции; 

· введение гибких режимов работы. 

К активным методам воздействия на предложение рабочей силы можно отнести: 

· субсидирование географической мобильности рабочей силы (компенсация расходов на переезд, субсидии на обустройство на новом месте, суточные пособия); 

· переподготовка рабочей силы с учетом индивидуальных потребностей бесплатно и с оплатой ежедневных пособий; 

· организация работ для инвалидов (общественные работы или льготы для предпринимателей, создающих рабочие места для инвалидов); 

· программы поощрения предпринимательства и самозанятости через гранты,  предоплату пособий. 

В условиях перехода к рыночной экономике возникает проблема занятости на рынке труда. В республике она обостряется несоответствием кадровой политики большинства предприятий стратегии на социально ориентированное рыночное хозяйство, жесткостью выработанной годами профессионально-квалификационной структуры рынка рабочей силы. В этих условиях целью правительства становится обеспечение полной занятости. Это выгодно государству, так как сокращает расходы на материальную помощь безработным, уменьшает процессы перераспределения финансовых средств, позволяет снизить налоговое бремя на работающее население. Следует учитывать и то обстоятельство, что высокая безработица обостряет социально-экономическую ситуацию в стране, подрывает политическую и социальную стабильность в обществе.

Таблица 1.3 Характеристика инструментов политики занятости на микроуровне.

	№
	Инструменты
	Цель
	Последствия

	1
	Использование отпусков и неполного рабочего дня по инициативе администрации
	Сохранение трудового коллектива в ситуации невозможности загрузить его работой
	Потеря квалифицированного персонала

	2
	Административное обеспечение прироста выпускаемой продукции
	Загрузить персонал работой
	Рост запасов готовой продукции на складе предприятия, отсутствие возмещения затрат на производство, нехватка оборотных средств и неплатежеспособность предприятия

	3
	Сокращение расходов на персонал, в том числе: снижение зарплаты, расходов на повышение квалификации и переподготовку, на социально-бытовые нужды
	Экономия затрат 
	Снижение качественных характеристик человеческого капитала предприятия, ухудшение условий его воспроизводства, снижение мотивации к труду

	4
	Информирование центра занятости о предстоящем сокращении рабочих мест и вакансиях
	Управление процессами найма и увольнения в регионе
	Информирование службы занятости о непрестижных и малооплачиваемых рабочих местах и вакансиях


Многообразие проблем, стоящих перед экономикой страны, позволяет утверждать, что для решения проблемы занятости необходимо 

· обеспечить стабильное и устойчивое развитие национальной экономики; 

· провести структурную перестройку, диверсификацию и конверсию экономики; 

· повысить конкурентоспособность национальной продукции; 

· провести трансформацию отношений собственности путем разгосударствления, приватизации, развития малого и среднего частного бизнеса. 

Только в условиях подъема экономики можно обеспечить равновесие на рынке труда. 

1.2.3 Инфляция

Важным показателем, характеризующим состояние экономики, является уровень и динамика цен. Макроэкономика оперирует понятием средней цены, которая определяется как средневзвешенная цена всех производимых в экономике товаров и услуг:
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Важным показателем  развития экономики является индекс цен, который показывает как изменяется уровень цен за рассматриваемый период времени. Для этого соотносят стоимость конкретного набора товаров и услуг в ценах текущего периода к стоимости его уже в ценах базового периода. При этом возникает проблема, связанная с изменением структуры потребления, в результате чего экономическая теория использует несколько индексов цен. 

Первый индекс – это индекс цен Ласпейреса:
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где 1– текущий период; 0 – базовый период.

Существует индекс цен Пааше:
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Разница  между ними заключается в том, что в первом индексе учитывается базовая структура и объем потребления, а во втором учитывается текущая структура и объем потребления. Это приводит к тому, что первый индекс несколько завышает рост цен в экономике, т.к. не отражает тот факт, что люди отказываются от покупки более дорогих товаров. А второй занижает рост стоимости жизни.

Чтобы избавиться от этой проблемы, предлагается индекс цен Фишера:

[image: image24.png]Iy =

1,




При этом индекс Фишера отвечает двум критериям:

1) критерий обратимости по времени: произведение прямого индекса цен на обратный индекс должно быть равно 1;

2) критерий обратимости по объему: индекс стоимости должен быть равен произведению индекса объема на индекс цен.

В ряде стран при расчете индекса цен используют цепные индексы с переменной базой.  Они рассчитываются по следующей формуле:
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Такой подход позволяет учесть изменения структуры потребления и появление новых сортов и видов продукции.

В бывшем СССР при измерении индекса цен применяли индекс Пааше, в США - индекс Ласпейраса, цепные индексы цен с переменной базой  используются во Франции, Швеции, Великобритании.

Важное значение имеет показатель относительных цен, который показывает отношение цены одного товара к цене другого товара или какое количество одного товара можно приобрести за 1 единицу другого товара:
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Соизмеряя относительные цены товара за разные периоды времени можно сделать вывод о динамике изменения цены данного товара относительно какого-то другого товара.

Например, цена хлеба в 2006 г. была 500 рублей,  молока 1000 руб., а в 2007 г.- 600 руб. и 1500 руб. соответственно. Значит в 2006 г. можно было за 1 литр молока купить 2 буханки хлеба (1000/500), а в 2007 году – 2.5 буханки (1500/600). Значит, цена на хлеб росла медленнее, чем на молоко и хлеб стал относительно дешевле.

Используется показатель реальной цены товара, который выражает цену товара в настоящее время в ценах базового периода и тем самым позволяет определить как реально изменилась цена данного товара.


[image: image27.wmf]цен

индекс

товараА

цена

товараА

цена

реальная

=


Например, за рассматриваемый период инфляция в стране составила 125%. Чтобы определить реальную цену хлеба мы должны цену хлеба 2007 г. разделить на индекс цен 600/1,25 = 480. Полученное значение сопоставляем с ценой хлеба 2006 г. В данном случае хлеб реально стал дешевле, так как стоил 500 руб., а это больше чем 480. Молоко реально стало дороже (1500/1.25 = 1200), так как цена молока росла быстрее, чем средний уровень цен.
В экономической литературе нет общепринятого определения инфляции. В Большой советской энциклопедии утверждается: "Инфляция (от лат. inflatio - вздувание), переполнение каналов обращения избыточными бумажными деньгами, вызывающее их обесценение. В результате инфляции бумажные деньги обесцениваются по отношению к денежному товару - золоту, а также по отношению ко всей массе рядовых товаров и к иностранной валюте, сохраняющей прежнюю реальную ценность или обесценившейся в меньшей степени". Словарь «Язык рынка» дает следующее определение: «Инфляция - процесс переполнения каналов денежного обращения, выраженный в обесценении денег, росте цен на товары и услуги и снижении реального жизненного уровня трудящихся». Словарь банковско-биржевой лексики определяет инфляцию как «чрезмерную экспансию денежной массы, сопровождаемую ростом цен и сокращением спроса». «Инфляция - чрезмерное увеличение количества обращающихся в стране бумажных денег, вызывающее их обесценение»,- так описывает этот термин толкователь русского языка С.И. Ожегов. Существует точка зрения, что инфляция  –  это разбалансированность совокупного спроса и совокупного предложения,  которое, как правило, сопровождается превышением совокупного  спроса  над  совокупным  предложением и повышением цен. Мы будем придерживаться следующей точки зрения: инфляция представляет собой устойчивое повышение общего уровня цен, вызванное обесцениванием (снижением покупательной способности) национальной валюты. 
Уровень инфляции рассчитывается по формуле:
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где Р – средний уровень цен в текущем году,

      Р-1 – средний уровень цен в предыдущем году.

Средний уровень цен измеряется индексами цен.

В экономической теории существует две точки зрения на причины инфляции. Первая точка зрения утверждает, что инфляция порождается чисто денежными явлениями, политикой правительства на рынке денег. Вторая точка зрения характеризуется тем, что считает инфляцию порождением сложной совокупности разнообразных экономических факторов. В частности, она может порождаться деформацией экономики, дефицитом государственного бюджета, монополизацией экономики, высокими налогами, а также внешними причинами.

Инфляция  по причинам происхождения бывает:

1) инфляция спроса;

2) инфляция издержек;

3) ожидаемая инфляция.

Инфляция спроса возникает в тех случаях, когда цены растут в результате превышения общего спроса на товары и услуги над их предложением. Такая инфляция возникает в ситуации полной занятости. В этих условиях экономике трудно увеличить объем производства, чтобы удовлетворить возрастающий спрос, т.к. все ресурсы уже заняты. Единственным способом удовлетворить спрос и изъять из экономики лишние деньги является повышение цен.

Инфляция издержек (предложения) возникает в результате роста цен на товары или ресурсы в результате монопольного положения поставщиков редких ресурсов. Пользуясь своим монопольным положением, они повышают цены на свои товары, что вызывает рост затрат на предприятиях использующих данные ресурсы, а это в свою очередь вызывает рост цен готовую продукцию.

Инфляция ожидания происходит в стране, которая испытывает инфляцию долгое время, и население настолько привыкло к ней, что ожидает инфляцию в будущем и на основе этого ожидания строит свои действия, т.е. требует повышения национальной зарплаты, понижения цен на товары и услуги. Ожидаемая инфляция существует в каждой стране. 

Математическая модель инфляции ожидания может быть описана через адаптивные инфляционные ожидания – это ожидания, которые  строятся следующим образом в дискретном случае:
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                                оценка                 ошибка

                              прошлого              прошлой

                                периода               оценки

в непрерывном случае
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где ( - коэффициент адаптации (скорость приспособления) инфляционных  ожиданий,
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- инфляционные ожидания t-го периода,
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- инфляционные ожидания (t-1)-го периода,
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- фактическая инфляция (t-1)-го периода.

Такой механизм учитывают прошлые ошибки. Если мы переоценили инфляцию, то
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если мы недооценили инфляцию, то
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Если коэффициент адаптации мал (( близко к 0), то приспособление к реальности идет медленно, если коэффициент адаптации велик (( близко к 1), то приспособление к реальности быстро.

Если коэффициент адаптации  ( = 1, то наши инфляционные ожидания полностью строятся на предыдущем уровне инфляции (прогнозируемая инфляция равна текущей) 
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 (наивные инфляционные ожидания).

Если коэффициент адаптации  ( = 0, то наши инфляционные ожидания полностью строятся на предыдущих инфляционных ожиданиях 
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  (статические  инфляционные ожидания).

Инфляция бывает скрытая и открытая (явная). Скрытая инфляция проявляется в росте дефицита товаров и услуг. О ней можно судить по соотношению государственных цен и цен свободного или теневого рынка, объемом вынужденных сбережений. Открытая инфляция проявляется в росте цен. Открытую инфляцию подразделяют в зависимости от роста цен:

1) ползучая, когда годовой темп роста цен измеряется однозначным числом;

2) галопирующая, когда инфляция измеряется двух- или трехзначным числом. Она свидетельствует о серьезных нарушениях кредитно-денежной системы страны.

3) гиперинфляция. Ф. Кейген определил гиперинфляцию “как начинающуюся в том месяце, когда рост цен превысил 50%, и оканчивающуюся в месяце, перед которым месячный рост цен падает ниже этого уровня и держится так, по меньшей мере год”. Годовой рост цен представлен в этом случае четырехзначной цифрой. Всем случаям гиперинфляции, произошедшим в ХХ веке, присуща одна особенность: рост цен всегда превосходил рост предложения денег и, следовательно, реальная денежная масса сокращалась. 

Естественно, что гиперинфляции возникали только при режимах декретных денег. При металлических деньгах или золотом стандарте объёмы драгоценного металла не могут расти темпами, достаточными для поддержания быстрого роста цен; процесс печатания денег любого достоинства, напротив, технологически легко доступен. Следовательно, существование бумажных денег является только базовой предпосылкой гиперинфляции; взлёт инфляции обычно инспирируется другими событиями:
1. Война, гражданская война и революция. Нагрузка на государственный бюджет, порождённая финансированием военных расходов, приводит к значительным дефицитам бюджета, которые в конечном счёте покрываются денежной эмиссией.

2. Слабые правительства. Неопытные руководители зачастую не могут провести какие-либо кардинальные меры (например, налоговая, бюджетная реформа или приостановка денежной эмиссии) по предотвращению гиперинфляции. К тому же для расширения своей политической базы они легко поддаются давлению различных групп населения, стремящихся получить трансферты и субсидии.

3. Внешние шоки, влияющие на бюджет. Ярким примером, подтверждающим этот факт, является послевоенная Германия, осуществлявшая в 20-х годах в соответствии с Версальским договором репарационные выплаты, направленные на восстановления разрушенных в период войны стран. В 80-е внешним шоком, отражавшимся на бюджете, был долговой кризис.

По степени сбалансированности их роста:

 А) Сбалансированная инфляция. При сбалансированной инфляции цены различных товарных групп относительно друг друга остаются неизменными, а при несбалансированной – цены различных товаров постоянно изменяются по отношению друг к другу, причем в различных пропорциях. Сбалансированная инфляция не страшна для бизнеса. Приходится лишь периодически повышать цены товаров: сырье подорожало в 10 раз, и вы соответственно увеличиваете цену своей конечной продукции. В этом случае по результатам среднегодового роста цен поднимается процентная ставка Государственного банка и таким образом ситуация становится равносильной ситуации со стабильными ценами. Риск потери доходности присущ только тем предпринимателям, которые стоят последними в цепочке повышения цен. Это, как правило, производители сложной продукции, основанной на интенсивных внешних кооперационных связях. Цена на их продукцию отражает всю сумму повышения цен внешней кооперации, и именно они рискуют задержать сбыт сверх дорогой продукции конечному потребителю.

 Б) Несбалансированная инфляция. Несбалансированность инфляции – большая беда для экономики. Но еще страшнее, когда нет прогноза на будущее, нет уверенности хотя бы в том, что товарные группы-лидеры роста цен останутся лидерами и завтра, и через неделю, и через год. Невозможно рационально выбрать сферы приложения капитала, рассчитать и сравнить доходность вариантов инвестирования. Промышленность развиваться в таких условиях не может. Возможны лишь короткие спекулятивно-посреднические операции, удобренные стихийными, несбалансированными скачками относительных цен как в отраслевом, так и в территориальном аспектах.
Инфляция бывает по происхождению:

1) импортируемая. Импортируемая возникает в тех случаях, когда экономика страны тесно привязана к экономике другой страны или к мировому хозяйству. Рост цен в национальной экономике вызывается ростом цен в другой стране или в мировом хозяйстве.

2) вызываемая внутренними тенденциями развития экономики.

Инфляция оказывает негативное воздействие на экономику страны и, в свою очередь, может зависеть от развития экономики. Эта зависимость может быть выражена в виде функции:
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 – ожидаемая инфляция.

Если значение функции [image: image42.png]


 в этой формуле достаточно велико, то цены быстро реагируют на изменение в экономике, и она движется к равновесному состоянию сравнительно высокими темпами. Если значение функции [image: image44.png]


 невелико, то разница между фактическим и потенциальным объемом производства будет сохраняться длительное время. 

Социально-экономические последствия инфляции выражаются в:  
· перераспределении доходов между группами населения, сферами производства, регионами, хозяйствующими субъектами, между должниками и заемщиками; 
· в обесценении денежных накоплений населения, средств государственного бюджета;
· в постоянном уплачиваемом инфляционном налоге, особенно получателями фиксированных денежных доходов; 
· в неравномерном росте цен, что увеличивает неравенство норм прибыли в различных отраслях; в искажении структуры потребительского спроса из-за стремления превратить обесценивающиеся деньги в товары и валюту; 
· в закреплении стагнации, снижении экономической активности, росте безработицы;  

· в обесценении амортизационных фондов; 
· в активном развитии теневой экономики; 
· в снижении покупательной способности национальной валюты и в искажении ее реального курса по отношению к другим валютам; 
· в обострении социальных противоречий в обществе.

Развитие инфляционных процессов становится главной «головной болью» правительств большинства стран, которые сосредоточили свои усилия на борьбе с ней. Это объясняется тем, что в условии стабилизации инфляции уменьшается неопределенность и риск, что позволяет четко планировать производство на достаточно длинный период.

� EMBED Equation.3  ���





Потерявшие работу люди.


Временно не работающие.


Уволенные по 


собственному желанию








_1240730186.unknown

_1240730190.unknown

_1241646225.vsd
Ось X�

Ось Y�


_1259912499.unknown

_1257949980.unknown

_1240730191.unknown

_1240730192.unknown

_1240730188.unknown

_1240730189.unknown

_1240730187.unknown

_1240730184.unknown

_1240730185.unknown

_1091614864.unknown

_1052848621.unknown

